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Hochspannung: Trotz Liberalisierung hélt sich der Wettbewerb unter den Stromanbietern in Grenzen — dennoch lohnen sich Preisvergleiche

Strompreise sind im Fluss

Wer die giinstigsten Preise fiir elektrische Energie sucht, muss die Marktverhaltnisse kennen / Vertrag

STUTTGART. Strom ist ein wachsender
Kostenfaktor. Davon kénnen vor al-
lem Hoteliers und Gastronomen ein
Lied singen. Umso wichtiger ist es, ei-
nen auf die Bediirfnisse des Hauses
zugeschnittenen Stromvertrag abzu-
schliefen. Dafiir sind Kenntnisse iiber
den Strommarkt und die Preisgestal-
tung unerlasslich.

Handel an der Borse

In Deutschland gibt es zwar rund 300
Stromversorgungsunternehmen, viele
von ihnen beschrinken sich aber auf
ihr regionales Versorgungsgebiet. Die
groffen Anbieter wie RWE, Eon,
EnBW und Vattenfall halten eine gro-
Be Anzahl von Beteiligungen an klei-
neren Unternehmen. Der Wettbewerb
hat sich inzwischen wieder deutlich
reduziert. Der Strompreis setzt sich
wie folgt zusammen:
Netznutzungsgebiihren — Die Kos-
ten fiir Netznutzung werden von
Stromlieferanten meist unverindert
an den Kunden weiterberechnet. Es
werden ein Jahres- oder Monatsleis-

tungspreis, ein gegebenenfalls erfor-
derlicher ~Niederspannungszuschlag,
Kosten fiir Verbrauchsmessung und
ein Arbeitspreis berechnet. Netznut-
zungsgebithren sind nicht entfer-
nungsabhingig.

Energiepreis — Strom wird inzwi-
schen an der Stromborse (EEX-Leip-
zig) gehandelt. Im Internet kann die
Strompreisentwicklung ~ beobachtet
werden (www.eex.de). Hier bestim-
men Angebot und Nachfrage den
Preis. Wie an anderen Borsen kénnen
auch hier grofe, Borsenteilnehmer
Einfluss auf die Kursbildung nehmen.
Auch sind plétzliche Kursinderungen
moglich. Denn Bérsenkurse unterlie-
gen neben sachlichen auch psycholo-
gischen Einfliissen. Dies zeigte sich
zum Beispiel im Mai dieses Jahres mit
einem deutlichen Kurseinbruch.

Steuern und Abgaben — Der grofite
Posten ist die Stromsteuer (Okosteu-
er) mit 2,05 Cent je Kilowattstunde.
Dariiber hinaus gibt es noch die EEG-
Abgabe (Erneuerbare Energien Ge-
setz) und die KWK-Abgabe (zur For-

derung der Kraft-Warme-Kopplung).
Die Hohe dieser Abgaben ist variabel.
Die Versorger miissen den durch ent-
sprechende Anlagen erzeugten und in
das Netz eingespeisten Strom zu ho-
hen Preisen abnehmen. Die dadurch
entstehende Belastung wird iiber diese
Abgaben auf den Verbraucher abge-
wilzt. Zur Zeit bewegen sich diese Ab-
gaben in der Summe fiir ein mittleres
Hotel bei etwa 0,8 Cent je Kilowatt-
stunde.

Kritische Fragen stellen

Beim Abschluss von Stromlieferver-
trigen stellen sich folgende Fragen:
Sollte man fiir den Vertrag eine
kurze oder eine lange Laufzeit wihlen?
Mit langen Vertragslaufzeiten wird der
vermeintlich noch niedrige Preis fiir
die lange Laufzeit gesichert. Die an der
Stromborse fiir verschiedene Liefer-
zeitriumen gehandelten Preise sind
Grundlage der Angebote. Mit kurzen
Vertragslaufzeiten folgt man dem
Marktpreis recht genau. Lingere Ver-
tragslaufzeiten sind spekulativ und
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slaufzeiten und Tarife priifen

bieten Chancen und Risiken zugleich.

Was ist besser, Hoch- und Niederta-
rife oder ein Durchschnittstarif, Jah-
res- oder Monatsleistungspreis? Sofern
die Stromabnahme im Hotel oder
Restaurant sich gegeniiber dem Vor-
jahr nicht verindert, haben diese Un-
terschiede kaum Bedeutung. Je nach
Verinderung der Abnahmecharakte-
ristik wirken sich Hoch- und Nieder-
tarife positiv oder negativ aus. Ob ein
Jahres- oder Monatsleistungspreis an-
geboten wird, kann kaum beeinflusst
werden und richtet sich meist nach
den Tarifen des Netzbetreibers. Beim
Monatsleistungspreis ist der jeweils
monatliche Hochstleistung in Kilowatt
fir die Kosten entscheidend. Beim
Jahresleistungspreis ist dies die jahrli-
che Hochstleistung. Hier ist eine ein-
malige Leistungsspitze im Jahresver-
lauf fiir die Leistungskosten des Jahres
bestimmend. Gerhard Petersen
Der Autor war Technischer Direktor der

Accor Hotellerie Deutschland und ist heute
selbststdndiger Berater fiir Energiefragen
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